附件2
创业营销大赛规则
 
1、参赛选手要经常关注大赛官方网站，了解大赛赛制要求和进程。
2、大赛尽量利用周末时间举行各阶段集中培训、点评等，便于参赛选手安排工作。
3、每支参赛队伍要明确一名团队负责人负责与组委会的沟通联系。
4、赛事组委会将对参赛选手，重点是团队负责人进行培训，以全面掌握项目运行模式，确保比赛顺利进行。
5、参赛队伍在参赛过程中应严格遵守法律法规，服从主办方安排和管理，维护大赛声誉，遵守大赛规则。有严重违规者，主办方有权取消其参赛资格，并要求承担相应责任。
6、比赛采用一轮决胜制，每支队伍在指定的时间内，对比赛项目（产品）进行推广和业务推销，在规定时间内根据评选规则决出相应名次。评选规则将在比赛启动时确定并在官网公布。
7、各参赛队伍可以通过平面、网络媒体进行产品推广。广告宣传内容必须合乎法律规定，不得有任何淫秽、暴力、迷信等违法内容，否则即取消其比赛资格，并向产品生产方承担相应的民事赔偿责任。
8、各参赛队伍必须遵守主办方规定的比赛规则，按时参加培训、比赛、汇报等各个环节。如违反赛制规定，主办方有权取消其参赛资格。
9、各参赛队伍在指定的时间内，对指定产品（项目）进行推广，实际销售或与商家签约，在规定时间内综合评定业绩最好的队伍即为冠军。评定指标和办法大赛启动时在官网公布。
10、各参赛队伍可自行选择营销对象进行营销，可运用各种合法营销方式和手段促进、提高业绩。在完成基础业绩之上所获得的收入归参赛团队所有，大赛秘书处在比赛结束以后根据各参赛队的业绩情况，返还各队收益。
11、比赛期间，参赛队伍应按要求在规定的时间内上报业绩，每日18：00—23：00向大赛秘书处发送电子邮件（邮箱：wuhuchuangye2013@163.com）上报当日业绩（业绩为0也要上报），以便及时完成数据统计。未在规定时间内上报业绩的，视为无效业务，不记录到比赛业绩中。若连续3日（含周末）未上报者，视为自动退赛。
12、主办方对报名和比赛的各项规定拥有最终解释权。
